ULS415 - ULUSLARARASI PAZARLAMA - Iktisadi ve idari Bilimler Fakiiltesi - Uluslararasi iliskiler B&Iimii
Genel Bilgiler

Dersin Amaci

Ogrencilerin uluslarasi pazarlama kapsam ve konularini anlamalarini saglamak

Dersin icerigi

Uluslar arasi pazarlama kavrami,uluslar arasi pazarlara yénelme nedenleri, pazara girisi engelleyen kosullar, uluslararasi ticaret ve Tirkiye, uluslar arasi cevre ve pazarlama

arastirmasi, pazara giris yontemleri, Grlin politikasi, uluslar arasi pazarlama stratejileri, dagitim kanallar, fiyatlama stratejisi ve 6deme sekilleri, banka ve sigorta islemleri,
uluslar arasi iletisim, globallesme

Dersin Kitabi / Malzemesi / Onerilen Kaynaklar

Ders Kitabi: Karafakioglu M. Uluslarasi Pazarlama, Beta Yay. istanbul 2019. Onerlen Kitaplar: Kog. E. (2023), Uluslarasi Pazarlama, Seckin Yayincilik. Kozlu, C., Uluslararasi
Pazarlama, Isbankasi Yayinlari, Ankara, 2009

Planlanan Ogrenme Etkinlikleri ve Ogretme Yoéntemleri

Anlatma, soru-cevap ve tartisma yéntemi, Ornek Olay

Ders icin Onerilen Diger Hususlar

Ogrencilerin haftalik ders konusunu takip ederek ders kitabi ve ubys sistemine yiiklenen ders notlarini dersten énce incelemeleri tavsiye edilir.
Dersi Veren Ogretim Elemani Yardimcilari

Yardimcr 6gretim elemani yoktur.

Dersin Verilisi

Teorik ve ylzylze

Dersi Veren Ogretim Elemanlari

Prof. Dr. Suzan Coban

Program Ciktisi

Uluslararasi pazarlamanin ulusal pazarlamadan farkliigini agiklayabilir
Uluslararasi pazarlama hedef pazar secimini aciklayabilir.

Uluslararasi pazarlama karmasini aciklayabilir.

Uluslarasi pazarlama kavrami ve uluslararasi cevresel kosullarini agiklayabilir.

Moo=

Haftalik icerikler

Ogretim
Sira Hazirlik Bilgileri Laboratuvar Metodlar Teorik Uygulama
1 UBYS 6rgrenci sistemine yiiklenen ders notunu Anlatma, Sori- Ders Tanitimi ve Uluslararasi Pazarlama Nedir?
inceleyiniz Cevap- Uluslararasi Pazarlamaya Nigin Yonelmeli?
Tartisma- Pazara Girisi Engelleyen Kosullar: Korumacilik
Ornek Olay
2 UBYS orgrenci sistemine yiklenen ders notunu Anlatma, Sori- Uluslararasi Ticaret Bloklari ve Orgiitler
inceleyiniz Cevap-
Tartisma-
Ornek Olay
3 Kog. E (2023) kitabindan 119-138 sayfa Anlatma, Sori- Uluslararasi Pazarlamada Cevresel Kosullar ve
araliklarini okuyunuz. Sisteme nyuklenen konu Cevap- Pazarlama Arastirmasi
ile ilgi ders notunu okuyunu Tartisma-
Ornek Olay
4 Kog. E (2023) kitabindan 119-138 sayfa Anlatma, Sori- Uluslararasi Pazarlamada Cevresel Kosullar ve
araliklarini okuyunuz. Sisteme nyuklenen konu Cevap- Pazarlama Arastirmasi
ile ilgi ders notunu okuyunu Tartisma-
Ornek Olay
5 Karafakioglu'nun Uluslarasi pazarlama kitabinda Anlatma, Sori- Hedef Pazar Secimi ve Stratejiler
konu ile ilgili kisimlari okuyunuz ve sistemde yer Cevap-
alan ders notunu inceleyiniz. Tartisma-
Ornek Olay
6 Karafakioglu'nun Uluslarasi pazarlama kitabinda Anlatma, Sori- Pazara Giris Yontemleri
konu ile ilgili kisimlari okuyunuz ve sistemde yer Cevap-
alan ders notunu inceleyiniz. Tartisma-

Ornek Olay



Sira Hazirlik Bilgileri

7

10

1

12

13

14

15

Karafakioglu'nun Uluslarasi pazarlama kitabinda
konu ile ilgili kisimlari okuyunuz ve sistemde yer
alan ders notunu inceleyiniz.

Su ana kadar anlatilan tim iceriklerden ve ders
notlarindan sorumlusunuz

Karafakioglu'nun Uluslarasi pazarlama kitabinda
konu ile ilgili kisimlari okuyunuz ve sistemde yer
alan ders notunu inceleyiniz.

Karafakioglu'nun Uluslarasi pazarlama kitabinda
konu ile ilgili kisimlari okuyunuz ve sistemde yer
alan ders notunu inceleyiniz.

Karafakioglu'nun Uluslarasi pazarlama kitabinda
konu ile ilgili kisimlari okuyunuz ve sistemde yer
alan ders notunu inceleyiniz.

Karafakioglu'nun Uluslarasi pazarlama kitabinda
konu ile ilgili kisimlari okuyunuz ve sistemde yer
alan ders notunu inceleyiniz.

Karafakioglu'nun Uluslarasi pazarlama kitabinda
konu ile ilgili kisimlari okuyunuz ve sistemde yer
alan ders notunu inceleyiniz.

Karafakioglu'nun Uluslarasi pazarlama kitabinda
konu ile ilgili kisimlari okuyunuz ve sistemde yer
alan ders notunu inceleyiniz.

Karafakioglu'nun Uluslarasi pazarlama kitabinda
konu ile ilgili kisimlari okuyunuz ve sistemde yer
alan ders notunu inceleyiniz.

is Yikleri

Aktiviteler

Vize

Final

Ders Oncesi Bireysel Calisma
Ders Sonrasi Bireysel Calisma
Final Sinavi Hazirlik
Bitlinleme

Ara Sinav Hazirhk

Odev

Tartismali Ders

Degerlendirme

Aktiviteler
Vize

Final

Laboratuvar

Ogretim
Metodlan
Anlatma, Sori-
Cevap-

Tartisma-
Ornek Olay

Anlatma, Sori-
Cevap-
Tartisma-
Ornek Olay

Anlatma, Sori-
Cevap-
Tartisma-
Ornek Olay

Anlatma, Sori-
Cevap-
Tartisma-
Ornek Olay

Anlatma, Sori-
Cevap-
Tartisma-
Ornek Olay

Anlatma, Sori-
Cevap-
Tartisma-
Ornek Olay

Anlatma, Sori-
Cevap-
Tartisma-
Ornek Olay

Anlatma, Sori-
Cevap-
Tartisma-
Ornek Olay

Agirhgi (%)
40,00
60,00

Teorik

Uriin Kararlar

Ara Sinav

Uriin Kararlari

Uluslararasi pazarlama stratejisi: adaptasyon ve

standardizasyon Uriin hayat seyri

Uluslararasi dagitim

Fiyatlandirma ve stratejileri

Fiyatlandirma ve stratejileri

Odeme Sekilleri

Tutundurma karmasi

Sayisi Siiresi (saat)
1 1,00

1 1,00

14 1,00

15 2,00

6 7,00

1 1,00

7 5,00

1 10,00

5 1,00

Uygulama



Uluslararasi iliskiler Boltimii / ULUSLARARASI ILISKILER ( iIKINCi OGRETIM ) X Ogrenme Ciktisi iliskisi

P.C.1P.C.2P.C.3P.C.4P.C.5P.C.6 P.C.7P.C.8 P.C.9 P.C. 10 P.C. 11 P.C. 12 P.C. 13 P.C. 14 P.C. 15 P.C. 16 P.C. 17 P.C. 18 P.C. 19

0.c.1 4 4
6.¢.2 4 4
6.¢.3 4 4
0.C.4 4 4
Tablo

P.C. 1: Sosyal Bilimlerde temel arastirma yontemleri ve ilkeleri konusunda, bagimsiz arastirma ydritebilecek diizeyde bilgilere sahiptir.
P.C.2: Kiresellesme ve kdlturlerarasi iletisim, insan haklari, sosyal adalet ve farkliliklara saygi konularinda yeterli bilgi ve bilince sahiptir.
P.C. 3: Uluslararasi iliskilerin temel aktorleri ve uluslararasi sistemin isleyis kurallarina dair temel bilgilere sahiptir.

P.C.4: Disiplinlerarasi calisma yapabilecek diizeyde tarih, sosyoloji, ekonomi, hukuk alanlarindaki temel kavramlara hakimdir.

P.C.5: Sozlu ve yazil etkin iletisim kurar; bir yabanci dili en az Avrupa Dil Portfoyi B1 genel diizeyinde kullanabilir.

P.C.6: Uluslararasi iliskiler ve alt dallari (uluslararasi ekonomi, uluslararasi politika, uluslararasi hukuk, uluslararasi érgdtler, uluslararasi gtvenlik,
diplomasi tarihi, dis politika vb.) ile ilgili kuramsal bilgileri analiz etme; kiiresel ve bolgesel yansimalarini degerlendirme, sorunlari
tanimlayabilme ve ¢6ziim &nerileri getirebilme becerilerine sahiptir

P.C. 7: Elestirel ve analitik diistinceyle hem olaylari yorumlama hem de bilimsel yaklasimlarla sorunlara ¢6ziim Gretme becerisine sahiptir.
P.C.8: Uluslararasi lliskiler alaninin gerektirdigi diizeyde bilgisayar yazilimi ve donanimi bilgisine sahiptir.
P.C.9: Dunya politikasinda Turkiye'nin yerini tarihsel perspektif icinde inceleme ve giincel sorunlari tanimlama becerileri edinmistir.

P.C. 10: Uluslararasi iliskiler alaninda, analiz yapabilecek diizeyde temel kavramsal ve kuramsal cerceveye hakimdir.

P.C. 11: Uluslararasi iliskiler alaninda edindigi bilgi ve becerileri elestirel bir yaklasimla degerlendirerek, 6grenme gereksinimlerini belirleyebilir ve
o6grenme surecini yonlendirebilir.

P.C. 12: Alana ilgi duyan ve ilgisiz dinleyici gruplarini, Uluslararasi iliskiler ile ilgili konularda bilgilendirme, onlara diistincelerini, konu ile ilgili
problemleri ve ¢6zim yéntemlerini agik bir bicimde yazili ve sozlu aktarir.

P.C. 13: Ogrenim siirecinde elde ettigi bilgi, beceri ve yetkinlikleri is hayatinda degerlendirme ve uygulama yetkinligine sahiptir.

P.C. 14: Alaniyla ilgili karsilastigi problemlerin ¢oziimiinde bilgisayar teknolojilerini kullanir.

P.C. 15: Sanatsal ve sportif konulara iliskin bireysel yeteneklerini gelistirir.

P.C. 16:  Tirkiye ve Diinya tarihinin yani sira kiiltiir ve cografya hakkinda ayrintili bilgiye sahip olur.

P.C. 17: Matematik, istatistik ve ekonometri alanlarinda beceri kazanma, sayisal verilerden faydalanarak gelistirilecek olan istatistiksel ve
ekonometrik ¢éztimlemeler ile daha etkin kararlar alabilme, alinacak kararlarin sonuclarini 6ngérebilme ve dogru tahminlerde bulunabilme

ve sebep-sonug iligkilerini yorumlama becerisi kazanir.

P.C. 18: Karar alma ve uygulamadaki yonetsel slirecin zaman ve kaynak agisindan daha etkin kullaniminda bilisim teknolojilerini maksimum
diizeyde kullanir ve yeni gelisen teknolojilere uyum saglama becerisi kazanrr,

P.C. 19: Maliye teorisinin temellerini ve baslica yaklasimlari 6gretmek ve maliye alanindaki gelisme ve sorunlari degerlendirebilmek icin gerekli temel
bilgileri kazandirmak

0.C. 1: Uluslararasi pazarlamanin ulusal pazarlamadan farkliigini agiklayabilir
0.C.2: Uluslararasi pazarlama hedef pazar secimini aciklayabilir.
0.C.3: Uluslararasi pazarlama karmasini aciklayabilir.

0.C.4: Uluslarasi pazarlama kavrami ve uluslararasi cevresel kosullarini aciklayabilir.
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